Entrer en négociation
Mélanges en l’honneur de Christophe Dupont

Saluer un précurseur

Pour tous les chercheurs investis dans le champ de la négociation, en France et au-dela, notre colléegue
et ami Christophe Dupont constitue une figure académique incontournable.

D’un ouvrage resté classique — La négociation : conduite, théorie, applications (1994) — a un autre appelé
a le devenir - La négociation post-moderne (2006) - en passant par de multiples contributions
essentielles, notamment aux ouvrages successifs du réseau Processes of International Negotiation (PIN),

Christophe Dupont a ouvert des sillons qui ont tenu leurs promesses, autant qu’il continue aujourd’hui
de tracer des perspectives stimulantes.

Directeur du Laboratoire d’études appliquées et de recherche sur la négociation (LEARN — ESC Lille),
participant régulier aux collogues et aux activités de recherche d’ESSEC IRENE depuis 1997, pilier des
Biennales internationales de la négociation depuis 2003, il accompagne de facon décisive l'effort de
recherche et de diffusion des savoirs.

Pour honorer sa contribution a la recherche en négociation et a la reconnaissance académique de celle-
ci, en particulier en France, il a été proposé de réunir une collection d’essais originaux formant un
volume de Mélanges, dans la grande tradition universitaire.

Chercheurs et praticiens de la négociation ont été invités a produire un essai original, en francais ou en
anglais, ayant un point de contact avec les centres d'intérét de Christophe Dupont en négociation.
Vingt-deux essais ont été sélectionnés, réalisés par des spécialistes de la négociation, sous la direction
d’Aurélien Colson, directeur d"ESSEC IRENE.

Selon la tradition universitaire, Entrer en négociation s'ouvre par un rappel du parcours de Christophe

Dupont, et se referme avec la liste des premiers souscripteurs de l'ouvrage. Le plan de l'ouvrage est
présenté ci-dessous.
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