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(ESSEC Executive Education - Cnit, Paris La Défense)

avec

Mohammad-Reza DJALILI, Ancien professeur a la Faculté de droit, Université de Téhéran.
Professeur a l'Institut universitaire des hautes études internationales et du développement (Genéve)

Bruno DUPRE, commission européenne, DG RELEX

Fereydoun KAVAND, Mmaitre de conférences a l’Université Paris V Descartes

Information et inscriptions : irene@essec.fr
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PROGRAMME DETAILLE

L'IRAN & LES IRANIENS AUJOURD'HUI :
PORTEE & LIMITES DE LA NEGOCIATION

ESSEC Executive Education, CNIT, Paris La Défense - 1-février 2010, 17 ha20h

17 h: Accueil et introduction
Aurélien COLSON, professeur de science politique a 'ESSEC, directeur d’IRENE

17 h15: Premiére table ronde — Les Iraniens en négociation : l'Iran sur le plan national
« L'Iran depuis [élection présidentielle de juin 2009 : un état des lieux »
Mohammad-Reza DJALILI,

professeur a ['Institut universitaire des hautes études internationales et du développement

« La crise économique iranienne »
Fereydoun KAVAND, maitre de conférences a l'Université Paris V-Descartes

« L’enjeu pédagogique d'une Méthode de Négociation en Iran »
Fahimeh ROBIOLLE, consultante, maitre de conférences a 'ENA, membre associée d’IRENE

Débat avec la salle

18h15: Pause (café et the)

18 h45: Seconde table ronde - Négocier avec les Iraniens : l'Iran sur le plan international
« Limite des négociations avec ['Iran ? »
Alain PEKAR LEMPEREUR,

professeur titulaire de la chaire de négociation et de médiation a 'ESSEC

« L'Iran et la question nucléaire »
Bruno DUPRE, expert national détaché, Commission européenne, DG Relex

« L'Iran aujourd’hui, forces et faiblesses »

Mohammad-Reza DJALILI,

professeur a ['Institut universitaire des hautes études internationales et du développement
Débat avec la salle

19 h45: Conclusion

20h00: Fin de la rencontre

Signature de la version persane de Méthode de négociation (Téhéran : Shirazeh).
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First Things First, A Negotiation Method
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PRESENTATION D’ESSEC IRENE & DE SIRENE

IRENE signifie « paix » en grec. L'Institut de recherche et d’enseignement sur la négociation, établi a 'ESSEC
en 1996, poursuit trois missions. La premiére, académique, développe une recherche théorique et appliquée
en négociation et médiation. La seconde, pédagogique, s’efforce de diffuser des concepts opérationnels lors de
formations participatives, mobilisant cas et simulations. La troisieme, reposant sur une action humaniste au
sein du programme Négociateurs du Monde, éclaire son objectif ultime : la mise en ceuvre authentique, par et
pour le plus grand nombre possible, des meilleures pratiques de négociation et de résolution des conflits, pour
renforcer un vouloir-vivre ensemble.

Dans cet esprit, IRENE organise depuis 2007 un séminaire interdisciplinaire de recherche et d’échanges sur
la négociation (SIRENE). La recherche constitue un enjeu clef pour la négociation, qu‘il s’agisse de contribuer
a la génération de concepts originaux, de travailler a la reconnaissance académique de ce champ pluridisci-
plinaire, ou d’encourager - avec les doctorants — une nouvelle génération de chercheurs. Pour atteindre ces
objectifs, l'échange entre chercheurs - comme entre chercheurs, formateurs et praticiens - offre un chemin
stimulant. La négociation a besoin de lieux et de moments ol les idées se fécondent, ol l'expérience se
transmet, ol le goiit de la recherche se cultive. SIRENE est ouvert a tous ceux qui partagent le godt du débat
d’idées et une volonté de contribuer a une réflexion collective sur la négociation, ses enjeux et ses défis. Les
participants proviennent de nombreuses institutions académiques, dont Cleveland State University, CNAM,
CNRS, ENSTA, ESSEC, Institut universitaire européen (Florence), ESC Lille, ESCP, INSA (Lyon), INSEAD, Negocia,
Polytechnique, Sciences Po Paris, Sciences Po Lille, Universités de Paris (I, II, V, VIIL, IX), de Liége, Lyon III, de
Montréal, de Sherbrooke, University of Minnesota, of Stanford, The Hague, Tilburg, etc.

En partenariat avec la revue Négociations



SIRENE 18 - L'IRAN & LES IRANIENS AUJOURD'HUI

Lieu La conférence aura lieu a 'ESSEC Executive Education.

Participation La participation aux frais de la conférence s’éléve a 20 euros pour les professionnels,
15 euros pour les professeurs et chercheurs et membres d'IRENE, 10 euros pour les
étudiants (cheque a l'ordre de 'ESSEC). Une facture peut vous étre remise sur demande.

Inscription Il est demandé aux participants intéressés de s'inscrire
avant le jeudi 28 janvier 2010 aupres de :

Brigitte LEROUX, ESSEC IRENE
Avenue Bernard Hirsch - BP 50105 Cergy - 95021 Cergy-Pontoise Cedex - France
Téléphone : 0134 43 3079 - Fax: 01 34 43 31 89 - Courriel : irene@essec.fr

ESSEC Executive Education
2, place de La Défense - 92053 Paris La Défense - Tél. 01 46 92 49 00

PARKING Acces voiture

SORTIE| VISITEURS

. Prendre le boulevard circulaire

N[ se ey (Direction : La Défense).
. Emprunter la sortie n°6 (sur la droite).
st e . Suivre les indications : “CNIT - Parking visiteurs”.

. Dans le parking visiteurs, se garer pres de la
borne F4 (vous étes au niveau “-4").

(Wm . Emprunter l'accés aux ascenseurs et

T monter au niveau 0.

. Ala sortie de l'ascenseur, sur votre droite,
m entree [ se trouve 'entrée de ['ESSEC Executive Education.
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Accés Métro - RER

. Métro (ligne 1) ou RER (ligne A) Station “Grande Arche de la Défense”.
. Dirigez-vous vers la sortie B (CNIT) et prenez les escalators.
. A larrivée sur le parvis, vous verrez le CNIT (grand dome blanc), a droite de la Grande Arche.

. Entrez dans le CNIT.
. L'ESSEC Executive Education se trouve au fond sur votre gauche.
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