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LES INSTITUTIONS

ESSEC BUSINESS SCHOOL

Fondée en 1907, I'ESSEC forme des dirigeants d’entreprise au plus haut niveau d’exigence. D'inspiration
européenne et de tradition francaise, elle repose sur les valeurs fondamentales d'excellence, de responsabilité,
d'innovation et d"humanisme.

L’Ecole dispose de deux campus en région parisienne : 'un dans le quartier d'affaires de la Défense et l'autre a
Cergy, a 30 minutes de RER du centre de Paris. Confirmant son implantation en Asie, 'ESSEC rayonne a partir de
son troisiéme campus, a Singapour.

En tant que grande école francaise prestigieuse, 'ESSEC est reconnue pour l'excellence et la dimension
internationale de ses professeurs, pour la rigueur et l'originalité de sa recherche et de ses publications, pour
une procédure d’admission hautement sélective, permettant le recrutement d’étudiants brillants et
dynamiques, la qualité et la diversité des programmes proposés aux étudiants en formation initiale et aux
cadres dirigeants en formation continue, l'innovation pédagogique et l'expertise au service des organisations,
son vaste réseau d'anciens et ses relations étroites avec le monde de l'entreprise.

ESSEC IRENE

L'Institut de Recherche et d’Enseignement sur la Négociation en Europe, établi a 'ESSEC en 1996, poursuit
trois missions dans le champ - transversal - de la négociation et de la résolution des conflits.

La premiere, académique, développe en Europe, a travers le programme scientifique Negotium, une recherche
théorique et appliquée en négociation et médiation.

La seconde, pédagogique, diffuse des concepts opérationnels lors de formations, mobilisant cas et simulations.
Ces actions interviennent tant en formation initiale que permanente, auprés d’environ 3.000 personnes chaque
année.

La troisieéme, reposant sur une action humaniste au sein du programme Négociateurs du Monde, éclaire son
objectif ultime : la mise en ceuvre authentique, par et pour le plus grand nombre possible, des meilleures
pratiques de négociation et de résolution des conflits, pour renforcer un vouloir-vivre ensemble.

A ce jour, IRENE a conduit des missions dans 48 pays du monde.

NEGOTIUM

En Europe, IRENE fédére des recherches et des actions de formation sur la négociation a travers le programme
Negotium. L'objectif de Negotium est de confronter les modeles théoriques, depuis les sources classiques de la
négociation, et les pratiques en vigueur en Europe, notamment au sein des institutions européennes.
Negotium constitue ainsi une plate-forme de recherche pour les formations délivrées par ESSEC IRENE 2 la
Commission européenne.



PROGRAMME

18h: Bienvenue

Pierre DEBATY
Chef de service Formation professionnelle - Bruxelles, Parlement européen

18h15: Introduction : COMMENT L'ART DE NEGOCIER A-T-IL CONSTRUIT L'EUROPE ?

Alain PEKAR LEMPEREUR,
Professeur a [’ESSEC et directeur d’IRENE

18h30: Tableronde

NEGOCIATIONS EUROPEENNES
d’Henri IV a I’Europe des 27

Comment lart de négocier a-t-il construit U'Europe? Dans quelle mesure une histoire de la
négociation, se penchant sur les sources de la diplomatie européenne, nous aide a retracer
l"évolution politique du continent jusqu’a l'Europe des 27 ?

Hier, dans le concert des nations, Henri IV et Richelieu y cotoient les ambassadeurs ou leurs premiers
penseurs, comme Callieres, Félice et Mably.

Aujourd’hui, a la veille de la présidence frangaise de l'Union européenne, nous vous convions a un
échange entre chercheurs et praticiens.

Avec la participation de contributeurs de l'ouvrage

Avant-propos de Jean-Pierre JOUYET,
secrétaire d'Etat chargé des Affaires européennes

Préface de Marc FUMAROLI, de ['Académie francaise

Essais d’Alain P. LEMPEREUR, Bernard BARBICHE, Madeleine HAEHL, Lucien BELY,
Aurélien COLSON, F. B. de FELICE, Marc BELISSA, Frank ATTAR, Christophe DUPONT,
Alain PLANTEY, Marie-Christine KESSLER, Jean-Bernard MERIMEE,
Jean-Louis HERIVAULT (t), Charles COGAN, Nicolas TENZER, André FOURCANS
et Alain LAMASSOURE

Postface d’Hubert VEDRINE, ancien ministre des Affaires étrangeres

19 h 30 : Signature et dédicace, suivies d’un cocktail



Lieu | La conférence aura lieu a 'ESSEC Management Education.

Participation | La participation aux frais de la conférence s’éléve a 25 euros. Linscription comprend la partici-
pation a la conférence, au cocktail, et un exemplaire de l'ouvrage Négaciations européennes.
Une facture peut vous étre remise sur demande.

Inscription | Il est demandé aux participants intéressés de s'inscrire
avant le lundi 16 juin 2008 aupres de :

Brigitte LEROUX, ESSEC IRENE
Avenue Bernard Hirsch - BP 50105 Cergy - 95021 Cergy-Pontoise Cedex - France
Téléphone : 01 34 43 30 79 - Fax : 01 34 43 31 89 - E.mail : irene@essec.fr

ESSEC Management Education
2,place de La Défense - 92053 Paris La Défense -Tél. 0146 92 49 00

SORTIE Cfsnl'r(é%%s
UVRAISONS Acces voiture
oNIT

TERMINAL BUS

. Prendre le boulevard circulaire
(Direction : La Défense).

. Emprunter la sortie n°6 (sur la droite).
LIVRAISONS CNIT

’W . Suivre les indications : “CNIT - Parking visiteurs”.
PARKING VISITEURS
\ UVRAISONS STUDIO T.V. . Dans le parking visiteurs, se garer prés de la

borne F4 (vous étes au niveau “-4").

PARKING 1 A
CENTRAL . Emprunter ['accés aux ascenseurs et

monter au niveau 0.

E

=r e . A la sortie de l'ascenseur, sur votre droite,
Il PARVIS sonme  (SORTE se trouve l'entrée de ['"ESSEC Management

CENTRAL Parvis N
GRANDE SNCF®I offilly  delsDéfenso Education.
ARCHE -]
LES 4 TEMPS

Accés Métro - RER

. Métro (ligne 1) ou RER (ligne A) Station “Grande Arche de la Défense”.

. Dirigez-vous vers la sortie B (CNIT) et prenez les escalators.

. A'l'arrivée sur le parvis, vous verrez le CNIT (grand dome blanc), a droite de la Grande Arche.
. Entrez dans le CNIT.

. L'ESSEC Management Education se trouve au fond sur votre gauche.

IRENE

INSTITUT DE RECHERCHE ET D’ENSEIGNEMENT SUR LA NEGOCIATION EN EUROPE
ESSEC

AVENUE BERNARD HIRSCH - BP 50105 CERGY - 95021 CERGY PONTOISE CEDEX FRANCE
TEL. 33 (0)1 34 43 30 79 - FAX 33 (0)1 34 43 31 89

www.essec-irene.com

ESSEC BUSINESS SCHOOL, PARIS SINGAPORE,

ETABLISSEMENTS PRIVES D’ENSEIGNEMENT SUPERIEUR,

ASSOCIATION LOI 1901,

ACCREDITES AACSB INTERNATIONAL - THE ASSOCIATION TO ADVANCE COLLEGIATE SCHOOLS OF BUSINESS,
ACCREDITES EQUIS - THE EUROPEAN QUALITY IMPROVEMENT SYSTEM,

AFFILIES A LA CHAMBRE DE COMMERCE ET D'INDUSTRIE DE VERSAILLES VAL D'OISE - YVELINES.



